Дистрибьюторское соглашение №_______-КМЗ

г. Набережные Челны
              

                                  «___» ____________  201_ г.

Общество с ограниченной ответственностью «Камский моторный завод», именуемое в дальнейшем Поставщик, в лице генерального директора Низамова Рената Шамильевича, действующего на основании Устава, с одной стороны и ______________________________________________________, именуемое в дальнейшем  Дистрибьютор, в лице __________________________________________________________________действующего на основании ________________________________________________________, с другой стороны, вместе именуемые Стороны, заключили настоящее Соглашение о нижеследующем.

1. Основные понятия

1.1. Стороны договорились о толковании основных понятий настоящего Соглашения следующим образом:
1.1.1. «Продукция» – продукция, поставляемая Поставщиком;

1.1.2. «Отпускная цена» – цена, устанавливаемая Поставщиком для Дистрибьютора с учетом скидок;

1.1.3.  «Дистрибьюторский лимит» – минимальная стоимость ежемесячного объема Продукции, оплачиваемая и отгружаемая  Дистрибьютору, исчисляемая на основе Отпускных цен и равная 1 000 000 (один миллион) рублей РФ;

2. Предмет соглашения

2.1.  Поставщик назначает ______________________________________________________________ своим официальным  Дистрибьютором в ______________________, и предоставляет ему право реализации Продукции на условиях настоящего Соглашения, а Дистрибьютор обязуется осуществлять деятельность по реализации и продвижению Продукции Поставщика с соблюдением всех оговоренных в настоящем Соглашении условий.

3. Права и обязанности сторон

3.1. Дистрибьютор обязан:
3.1.1. Ежемесячно выбирать объем Продукции у Поставщика на сумму не менее Дистрибьюторского лимита;

3.1.2. В полном объеме оплачивать получаемую Продукцию в соответствии с п.5.1. Соглашения;

3.1.3. Продвигать Продукцию Поставщика на рынке сбыта как Продукцию высокого качества, максимально защищенную от подделки, формировать лояльное отношение к Продукции у потребителей; 
3.1.4. Проводить соответствующие маркетинговые исследования;
3.1.5. Уважать и защищать законные права и интересы Поставщика, возникающие в связи с настоящим соглашением, в частности, сохранять коммерческую тайну, которая может стать известной Дистрибьютору в связи с выполнением данного договора.

3.2. Дистрибьютор имеет право:

3.2.1. Рекламировать и представлять Продукцию Поставщика;

3.2.2. Представлять рекомендации по ценовой политике;
3.3. Поставщик обязан:
3.3.1. Отгружать Продукцию согласно условий настоящего Соглашения; 
3.3.2. Назначить ответственное лицо, с которым Дистрибьютор решает все вопросы, связанные с выполнением данного Соглашения;

3.3.3. Обеспечивать Дистрибьютора необходимыми рекламными и информационными материалами, а также консультировать о формах организации сбытовой политики для данной продукции.
3.3.4. Передавать Покупателю на каждую партию продукции соответствующие документы: накладную, счет-фактуру, сертификат соответствия.

3.4. Поставщик имеет право:
3.4.1.  Изменять перечень Продукции в связи с прекращением выпуска  отдельных видов Продукции, либо выпуском новых изделий;
3.4.2.  Направлять Дистрибьютору запросы о поисках интересующих Поставщика товаров и партнеров;
3.4.3.  Контролировать исполнение Дистрибьютором условий настоящего Соглашения и заключаемых на его основе договоров, проверять по документам соответствие действительности информации, предоставленной Дистрибьютором;
4. Условия поставки и качество

4.1. На каждую партию продукции Дистрибьютор направляет заявку, которая в кратчайшие сроки рассматривается Поставщиком.

4.2. Поставщик отгружает Дистрибьютору партию продукции в течение 30 (тридцати) дней с момента оплаты 100 (сто) % общей стоимости партии.

4.3. Условия поставки – самовывоз со склада Поставщика. Дистрибьютор обязан обеспечить предоставление под погрузку крытого транспортного средства, обеспечивающего сохранность Продукции от атмосферных осадков. При поставке Продукции транспортом Поставщика, Дистрибьютор выплачивает стоимость перевозки, услуг по охране и сопровождению груза. 
4.4. Право собственности и риск случайной гибели или случайного повреждения продукции переходит на Дистрибьютора с момента:

-сдачи продукции первому перевозчику для доставки Дистрибьютору – при отгрузке продукции ж/д транспортом или транспортной компанией выбранной Дистрибьютором;

-предоставления продукции в распоряжение Дистрибьютора  – при выборке (самовывозе) продукции Дистрибьютором со склада Поставщика.

4.5. Поставляемая по настоящему Соглашению Продукция должна соответствовать по качеству и комплектности нормативно‑технической документации, действующей у Поставщика.

4.6. Приемка Продукции по количеству и качеству производится в соответствии с инструкциями «О порядке приемки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по количеству» (Утверждена постановлением Госарбитража при Совете Министров СССР от 15 июня 1965 г. N П-6 ) и «О порядке приемки продукции производственно - технического назначения и товаров народного потребления по качеству» (Утверждена Постановлением Госарбитража при Совете Министров СССР от 25 апреля 1966 г. N П-7), если иное не установлено настоящим Соглашением. Рекламации по количеству и качеству Продукции направляются в письменном виде с приложением акта забракования, копии накладной и иных документов, согласно которых получена Продукция.

4.7. При обнаружении несоответствия качества, количества, комплектности продукции требованиям, установленным соглашением, вызов представителя Поставщика обязателен.

4.8. При отсутствии возможности исправления дефектов на месте или при неявке представителя Поставщика, Дистрибьютор обязан забракованную продукцию отгрузить в адрес Поставщика с приложением сертификата качества, упаковочного ярлыка (этикетки).

4.9. Отгрузка продукции взамен забракованной производится в течение 15 (пятнадцати) дней после получения возврата от Дистрибьютора, при условии получения Поставщиком претензии с приложением подтверждающих документов.

4.10. Продукция считается принятой Дистрибьютором, если в течение 10 (десяти) дней с момента её получения Дистрибьютор не сообщит Поставщику свои претензии.

4.11. В  случае  несогласия с претензиями Дистрибьютора, Поставщик в течение 5 рабочих дней должен направить в адрес Дистрибьютора мотивированный отказ в письменной форме.

5. Цена продукции и порядок расчетов

5.1. Форма оплаты за поставляемую продукцию 100 % предоплата. 

5.2. Поставка Продукции Дистрибьютору производится по Отпускным ценам, действующим на момент отгрузки. При изменении технологии или комплектации, а также изменении цен на сырье, материалы, энергоресурсы Поставщик вправе изменить цену на продукцию. Цены, на оплаченную Дистрибьютором продукцию, изменению не подлежат.

5.3. Моментом оплаты продукции считается день внесения Дистрибьютором наличных денежных средств в кассу Поставщика или поступления денежных средств на расчетный счет Поставщика.

6. Особые условия
6.1. Дистрибьютор не имеет права осуществлять реализацию Продукции без фирменной упаковки, а также искажать или уничтожать имеющиеся на Продукции и ее упаковке товарный знак, наименование, защитную голограмму Поставщика.

6.2. Дистрибьютор обязуется немедленно информировать Поставщика о любых известных ему нарушениях в использовании товарного знака, наименования, со стороны других лиц.

6.3. Дистрибьютор не имеет права разглашать условия и положения настоящего Соглашения третьим лицам без согласования с Поставщиком.

6.4. Поставщик предоставляет (пролонгирует срок действия) Свидетельство о присвоении статуса Дистрибьютора, которое после окончания срока действия настоящего Соглашения, Дистрибьютор обязуется вернуть Поставщику в течение 30 календарных дней. В том случае, если Свидетельство о присвоении статуса Дистрибьютора не будет возвращено в установленный срок, Дистрибьютор обязан заплатить штраф в размере 30 000 (тридцати тысяч) рублей. Штраф должен быть оплачен в течение пяти календарных дней после выставления соответствующего счета путем перечисления денежных средств на расчетный счет Поставщика.
7. Ответственность сторон

7.1.
За неисполнение (ненадлежащее исполнение) своих обязательств по настоящему договору стороны несут ответственность в соответствии с действующим законодательством РФ.
8. Форс-мажор

8.1. Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение своих обязательств по настоящему договору, если оно явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы, а именно: землетрясения, наводнения, пожара, войны, блокады, правительственных ограничений или любых других обстоятельств непреодолимой силы признаваемых таковыми ГК РФ и  находящихся вне контроля сторон, возникших после заключения договора.

Если любое из этих обстоятельств непосредственно повлияло на исполнение обязательств в срок, установленный в договоре, этот срок соразмерно отодвигается на время действия соответствующего обстоятельства.

8.2. Сторона, для которой создалась невозможность исполнения обязательств, обязана в течение пяти дней в письменной форме уведомить другую сторону о наступлении, предполагаемом сроке действия и прекращении вышеуказанного обстоятельства.

8.3. Факты, изложенные в уведомлении, должны быть подтверждены Торгово-промышленной палатой или иным компетентным органом или организацией.

8.4. Не уведомление или несвоевременное уведомление лишает права ссылаться на любое вышеуказанное обстоятельство как на основание, освобождающее от ответственности за неисполнение обязательств.

8.5. В случае наступления обстоятельств, указанных в п. 8.1. настоящего Соглашения, сроки выполнения обязательств продлеваются на период действия этих обстоятельств.

8.6. Если указанные в п. 8.1. настоящего Соглашения обстоятельства действуют более 3-х месяцев подряд, Стороны должны решить по взаимному согласию судьбу Соглашения.

9. Срок действия соглашения

9.1. Настоящее Соглашение вступает в силу с момента его подписания. 

9.2. Настоящее Соглашение может быть расторгнуто без обращения в суд, по письменному согласию Сторон или Поставщиком в одностороннем порядке, а также при выявлении трехкратного нарушения Дистрибьютором своих обязательств. Уведомление о расторжении настоящего Соглашения должно быть направлено другой Стороне не позднее, чем за 15 дней до момента расторжения. Независимо от расторжения настоящего Соглашения расчеты по нему должны быть выполнены полностью.
               10. Разрешение споров

10.1. Все споры, возникающие в результате исполнения настоящего Соглашения, решаются Сторонами путем проведения переговоров. 

10.2. Стороны договорились об обязательном досудебном урегулировании споров путем направления  претензии в письменном виде. Срок ответа на претензию - 10 (десять) дней с момента ее получения.

10.3. Споры, связанные с исполнением настоящего договора, не урегулированные переговорами между сторонами, разрешаются в арбитражном суде Республики Татарстан, согласно действующему законодательству РФ.

11. Заключительные положения

11.1. Любые изменения, дополнения, особые соглашения и оговорки к настоящему Соглашению приобретают его силу, если они совершены в письменной форме, подписаны обеими Сторонами и заверены печатями.

11.2. Стороны признают, что заключение договора, а также внесение в него любых изменений (дополнений) может быть произведено путем обмена документами посредством почтовой, телеграфной, факсимильной, электронной и иной связи, позволяющей достоверно установить, что документ исходит от стороны по договору, применение при этом факсимильного воспроизведения подписи признаётся правомерным. После этого сторона в кратчайший срок обязана предоставить другой стороне оригинал переданного с использованием указанных видов связи документа; вид и содержание оригинала должны быть идентичны ранее направленному документу.

11.3. Прекращение действия одного или нескольких положений настоящего Соглашения не нарушает целостности настоящего Соглашения. При этом Стороны обязаны заменить более не действующие положения такими условиями, которые бы наилучшим образом способствовали успешной деятельности Сторон и существенно не изменяли содержание Соглашения.

11.4. Настоящее Соглашение составлено в двух экземплярах, имеющих одинаковую юридическую силу, по одному экземпляру для каждой из Сторон.

11.5. Настоящее Соглашение имеет следующие приложения:

             Приложение № 1 «Условия предоставления скидки Дистрибьютору и присвоения статуса официального Дистрибьютора в регионе».


Приложение № 2 «Ориентировочные объемы закупки Продукции в 2011 году».

              Приложение № 3 «Отчет поставщику о потребителях продукции Поставщика».
Все указанные приложения являются неотъемлемой частью настоящего Соглашения.

12. Реквизиты сторон

	                    «Поставщик»
ООО «Камский моторный завод»
	                             «Дистрибьютор»

	Юридический адрес: РТ, 423832, г. Набережные Челны, Стройбаза
Почтовый адрес: РТ, 423832, г. Набережные Челны, Стройбаза, а/я 55

тел/факс: (8552) 44-32-41/44-33-92, 44-33-29, 44-37-48
ОГРН 1031616016706

ИНН/КПП 1650088340/165001001

Расчетный счет № 40702810062030103116 в ОСБ «Банк Татарстан» № 8610 г. Казань, 

к/с 30101810600000000603 

БИК 049205603       
	

	От «Поставщика»________________________
	От «Дистрибьютора»______________________


Приложение № 1 от _________                                     к Дистрибьюторскому соглашению 
     №          -КМЗ от  «___» __________ 201__г.

Условия предоставления скидки Дистрибьютору и присвоения

статуса официального Дистрибьютора в регионе
1. Постоянная скидка за ежемесячный объем закупок 

	Ежемесячный объем закупок, т.р.
	Размер скидки, %

	1000
	15

	1500
	18


2. Постоянная скидка за ежемесячный объем закупок, указанная в п.1. настоящего Приложения и присвоение статуса официального Дистрибьютора в регионе устанавливается при соблюдении Дистрибьютором следующих условий:

2.1. Ежемесячное предоставление отчета Поставщику о Потребителях продукции Поставщика в регионе Дистрибьютора (Приложение № 3).

2.2. Реализация Дистрибьютором поршневой группы только производства Поставщика.
3. Размер скидки за ежемесячный  объем закупок уменьшается на 2% при невыполнении Дистрибьютором обязательства по оплате и отгрузке заявленной по итогам работы Дистрибьютора в предыдущем месяце. 

Приложение № 2 от _________                                     к Дистрибьюторскому соглашению 
    №          -КМЗ от  «___» __________ 201__г.

Ориентировочные объемы закупки Продукции в 2011 году
	Период
	Сумма выборки Продукции Поставщика, 

тыс. руб.

	Январь
	

	Февраль
	

	Март
	

	Итого по первому кварталу
	

	Апрель
	

	Май 
	

	Июнь
	

	Итого по второму кварталу
	

	Июль
	

	Август
	

	Сентябрь
	

	Итого по третьему кварталу
	

	Октябрь
	

	Ноябрь
	

	Декабрь
	

	Итого по четвертому кварталу
	

	Итого по 2011 году
	


Приложение № 3 от _________                                     к Дистрибьюторскому соглашению 
     №          -КМЗ от  «___» __________ 201__г.

ОТЧЕТ ПОСТАВЩИКУ О ПОТРЕБИТЕЛЯХ ПРОДУКЦИИ ПОСТАВЩИКА

	№


	Наименование Потребителя 


	Адрес, телефон, email, контактное лицо


	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.


	
	

	5.
	
	


1
7
_______________________/Поставщик/                                  ____________________/ Дистрибьютор /


